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Faltan ajustes para TLC con EE.UU.

• Acercamiento al istmo es una de las fortalezas

Marvin Barquero S. mbarquero@nacion.com
Algunos ajustes en la coordinación con el sector privado, en el financiamiento para los estudios de mercado y producción necesarios y avances en la coordinación con Centroamérica se presentan como retos a resolver antes de iniciar la negociación de un TLC con Estados Unidos.

A esto se añade la expectativa del sector productivo, que piensa en mejorar con el Tratado de Libre Comercio (TLC) el acceso al mercado estadounidense que tiene ahora bajo la concesión unilateral de la Iniciativa para la Cuenca del Caribe (ICC).
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Y para terminar, agregue que muchos sectores del país aún no están totalmente conscientes de la magnitud de esta negociación. Se le ve como algo lejano y todavía como improbable, cuando el inicio oficial de las negociaciones está muy pronto.

Así es la visión de este momento que tiene el ministro de Comercio Exterior (COMEX), Alberto Trejos, frente al reto de firmar un TLC conjunto de Centroamérica con Estados Unidos.

Pero el ministro Trejos también identifica fortalezas:

A Centroamérica nunca antes presentó una capacidad igual de integración y coordinación.

	TODOS
Llaman a sector privado a participar en negociación 


A El equipo negociador con que cuenta Costa Rica. Gente joven, pero con mucha experiencia y capacitación en estos procesos.

A Costa Rica volvió a redescubrir su capacidad en el sentido de ponerse de acuerdo por el bien y sin posiciones permanentes de confrontación.

Complicada

La negociación con Estados Unidos se presenta con una estructura complicada, reconoció Trejos. Primero, comentó, hay que ponerse de acuerdo internamente en el país; posteriormente hay que hacerlo entre los cinco países centroamericanos y luego llegar al acuerdo con los negociadores norteamericanos.

Aunque se cumplan a cabalidad todos esos pasos, Costa Rica prevé que la negociación sobre algunos rubros deberá ser bilateral. Tales pueden ser los casos de la leche, el pollo, el maíz amarillo y los textiles, donde hay muchos intereses diversos entre los países del istmo.

Y un reto más. En muchos de los casos, con Estados Unidos es más importante ponerse de acuerdo en los requisitos sanitarios y de calidad que en la baja o eliminación del mismo arancel.

Trejos explicó que muchos productos, como las plantas ornamentales, pueden gozar de cero arancel mediante la ICC, pero los requisitos fitosanitarios impiden o complican su ingreso al mercado estadounidense.

Ahora es tiempo de dar los pasos. Por eso el ministro Trejos pidió a los diputados la creación de una comisión legislativa que trabaje paralelamente con el grupo negociador y destacó la organización que inició el sector privado.

COLABORÓ Lidiette Brenes.



Algo más importante que aranceles

Aspectos sanitarios, ambientales y laborales en la mira.

Sanitarios. Según el ministro de Comercio Exterior, Alberto Trejos, nada se logra con eliminar aranceles si, por otro lado, los productos no ingresan ante medidas fitosanitarias o zoosanitarias. Reveló que, por ejemplo, las plantas ornamentales no ingresan a Estados Unidos si no tienen ciertos tamaños de tallo. Por eso es de gran importancia negociar reglas claras en este campo.

Ambiental y laboral. En el campo ambiental se negocia un trato diferencial para los productos con ese componente. Puede ser con reglas de la OMC o dentro del mismo TLC. Se crearía un sistema de certificación oficial para garantizar la calidad ambiental y que el mercado pague por ello.

Lo laboral es un tema complicado en escala regional. Se procura flexibilizar reglas y relacionarlo con el tema sindical.

Cooperación. Los organismos financieros ven con buenos ojos la ayuda. Se pretenden financiar estudios.

